Anexo 3

Directrices y procedimientos
para las negociaciones sobre
el comercio de servicios

Adoptados por el Consejo del Comercio de Servicios en la reunién
extraordinaria del 28 de marzo de 20071

l. Objetivos y principios

Deconformidad con losobjetivosdel AGCS, establecidos en el Preambuloy
en€l articulo 1V, y con arreglo al articulo X1X, las negociaciones sellevaran
a cabo sobre la base de la liberalizacion progresiva 'y con el proposito de
promover el crecimiento econdmico de todos |0s socios comerciaes y €l
desarrollo de los paises en desarrollo, y reconociendo el derecho de los
Miembros a reglamentar el suministro de servicios y a establecer nuevas
normas al respecto. Las negociaciones tendran por objeto alcanzar niveles
cadavez més elevados de liberalizacién del comercio de servicios mediante
lareduccidn o eliminacion delos efectos desfavorables de las medidas en €l
comercio de servicios afin de proporcionar un acceso efectivo alos merca-
dosy con miras a promover los intereses de todos |0s participantes, sobre
una base mutuamente ventajosa, y conseguir un equilibrio global de dere-
chosy obligaciones.

L as negociaciones estaran encaminadas a incrementar |a participacion
delos paises en desarrollo en el comercio de servicios. Se procederd con la
debida flexibilidad en relacion con los distintos paises en desarrollo Miem-
bros, conforme alo dispuesto en el parrafo 2 del articulo X1X. Se dara espe-
cial prioridad alos paises menos adel antados Miembros, tal como se estipu-
laend parrafo 3 dd articulo 1V.

El proceso deliberalizacién sellevardacabo respetando debidamentelos
objetivosdelaspoliticasnacionales, el nivel dedesarrolloy el tamafio delas
economias de cada Miembro, tanto en general como en los distintos secto-
res. Deberé prestarse la debida consideracion alas necesidades de |as pe-
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guefias y medianas empresas de servicios, en particular las de los paises en
desarrollo.

L as negociaciones tendrén lugar dentro delaestructuray los principios
vigentesdel AGCS, incluidos el derecho aespecificar sectoresenlosque se
contraeran compromisosy las cuatro modalidades de prestacion, y respeta-
rén esta estructuray estos principios.

Il. Ambito

No seexcluirdapriori ninglin sector de servicios ni modalidad de prestacion.
Se prestard especial atencion a los sectores y modalidades de prestacion
gue tengan interés paralas exportaciones de | os paises en desarroll 0.

Las exenciones del trato NMF estaran sujetas a negociacion de acuerdo
conel pérrafo 6 del Anexo sobre ExencionesdelasObligacionesdel Articulo
Il (trato NMF). En dichas negociaciones se procedera con ladebidaflexibili-
dad con respecto alos distintos paises en desarrollo Miembros.

L as negociaciones sobre salvaguardias previstas en el articulo X finali-
zardn améstardar el 15 de marzo de 2002 de acuerdo con laDecision adopta-
dapor e Consgo del Comercio de Servicios el 1 de diciembre de 2000. Los
Miembrostratarén de concluir las negociacionesprevistasen el parrafo 4 del
articuloVl y losarticulos X111 y XV antesdelaconclusién delas negociacio-
nes sobre compromisos especificos.

Ill. Modalidades y procedimientos

L as negociaciones sellevaran a cabo en reuniones extraordinarias del Con-
sgjo del Comercio de Servicios, que informara periddicamente a Consejo
General, de acuerdo con |as decisiones adoptadas por este Gltimo.

L asnegociaciones serén transparentesy estarén abiertasatodoslosMiem-
brosy losEstadosy territorios aduaneros separados en proceso de adhesi6n,
de acuerdo con | as decisiones adoptadas por el Consejo General al respecto.

El punto de partida paralanegociacién de |os compromisos especificos
seran las Listas actuales, sin perjuicio del contenido de las peticiones.

Laliberalizacién se llevara adel ante mediante negociaciones bilateral es,
plurilaterales o multilaterales. El principal método de negociacion se basara
en el sistemade solicitud y oferta.

La OMC: estrategias de negociacion



Se procedera con la debida flexibilidad para que los distintos paises en
desarrollo Miembros abran menos sectores, liberalicen menos tipos de tran-
sacciones, aumenten progresivamente el acceso a sus mercadosatenor de su
situacion en materiade desarrolloy, cuando otorguen acceso a sus mercados
alos proveedores extranjerosde servicios, supediten tal acceso aunas condi-
ciones encaminadas al logro delos objetivosaque serefiere e articulo IV.

Sobrelabase de criterios convenidos multilateral mente, en las negociacio-
nes setendraen cuentalaliberalizacién realizada de maneraauténomapor los
Miembros desde |as negociaciones anteriores y se atribuira un crédito por la
misma. Los Miembros procuraran elaborar esos criterios con anterioridad al
comienzo de la negociacion de los compromisos especificos.

El Consgjo del Comercio de Servicios continuara realizando en sus re-
uniones extraordinarias unaeval uacion del comercio de servicios, de carac-
ter general y sectorial, con referenciaalosobjetivosdel AGCSy, en particu-
lar, del articulo V. Laevaluacion constituirdunaactividad continuadel Con-
sejoy lasnegociaciones se gjustaran alaluz de susresultados. De conformi-
dad con el articulo XXV del AGCS, deberiaprestarse asistenciatécnicaalos
paises en desarrollo Miembros, si asi lo solicitan, a fin de llevar a cabo
eval uaciones nacional es/regional es.

A fin de velar por la aplicacién efectiva dd articulo IV y € parrafo 2 del
articulo X1X, el Consegjo del Comerciode Servicios, a evaluar en susreuniones
extraordinarias €l progreso de las negociaciones, considerara en qué medida
seestaaplicandoel articulo 1V y sugeriramediosy arbitrios parapromover los
objetivosen él establecidos. También llevaraacabo unaevaluacion, con ante-
rioridad a la conclusion de las negociaciones, de los resultados alcanzados
desde el punto de vistade los objetivos del articulo 1V.

Si bien el Consejo del Comercio de Servicios, en susreuniones extraordi-
narias, podré establecer |0s 6rganos subsidiarios que considere necesarios,
deberaevitarse en lamedidade lo posible la proliferacion de tales 6rganos.
Sevelardpor laplenautilizacion delacapacidad delos 6rganos subsidiarios
existentes.

Deberan tenerse en cuenta las necesidades de las delegaciones méas
pequefias, por €jemplo programando |as reuniones de manerasucesivay no
paraela

El Consgjo del Comercio de Servicios, en su serie de reuniones extraordi-
narias, establecerd, cuando corresponda, un calendario parael desarrollo de
|as negoci aciones compatible con las decisiones adoptadas por el Consegjo
General.
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